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"Nella geopoliticadel cibo eil Mediterraneoil banco di prova perilmondo

DI ANGELO RICCABONI * bre a Roma un ulterio-
. . . re importante appun-
L’Europa accredita sempredipialTtalia  tgmento.

nella diplomazia alimentare e ancor pit
nel contesto dell’attuale situazione geo-
politica ed internazionale generata dalla
guerra russo-ucraina e dall’effetto combi-
nato della crisi climatica e della pande-
mia. Gl choc che sisono susseguiti inma-
niera rapida e acuta negli ultimi anni
hanno messo in evidenza drammatiche
criticita legate alla sicurezza alimenta-
re, impensabili fino a poco tempo fa, e
hanno costretto tutti gh attori privati e
pubblici, incluso molti paesi occidentali,
ad un ripensamento delle priorita, delle
strategie e delle scelte a livellonazionale
ed internazionale. Non & un caso che
Tevento annuale del principale organi-
smo europeo per I'innovazione alimenta-
re, EIT Food, abbia dedicato alla crisi e
agli effettiin termini di sicurezza alimen-
tarela sua sessione inaugurale.

In tale contesto globale, il Mediter-
raneo & un’area particolarmente inte-
ressante e, al contempo, altamente vul-
nerabile. Molti paesi della regione han-
noelevata dipendenza dalle importazio-
ni per beni primari quali grano, cereali
e fertilizzanti (es. Egitto, Libano, Tuni.

sia), sono particolarmente esposti ag11
effetti negativi legati alla scarsita idri-
ca (230 min di persone nel 2050) e
allostilita climatica (riscaldamento &
20% piu rapido della media globale), re-
gistrano sfide sociali economiche e geo-
politiche capitali (migrazioni, disoccu-
pazione, instabilita politica), in uno sce-
nario generale di significativo aumento
deiprezzi.

Sul piano internazionale, molti at-
tori (ONU, istituzioni finanziarie inter-
nazionali, G20, G7) hanno tematizzato
tali problematiche, proposto concrete Ii-
nee di azione e attuato ambiziosi inter-
venti. L’Europa, consapevole e attenta
alla transizione verde, ha lanciato stra-
tegiche iniziative quali il Green Deal,
la Farmto Fork, Fit455,1 Global Ap-
proach. LTtalia sta svolgendo un ruo-
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rante azione diplomatica su nutrizione
esicurezza alimentare, rivolta in parti-
colare ai paesi del Mediterraneo, attra-
verso una serie di dialoghi ministe-
riali che avranno nel prossimo dicem-
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E proprio al Medi-
terraneo che anche
PRIMA,il partenaria-
to di ricerca e innova-
zione piu ambizioso
mai lanciato peril Me-
diterraneo, e che ho
Tonore di presiedere,
offre il suo contributo
in termini di ricerca e
innovazione per solu-
zioni concrete, finan-
ziamenti, dialogo mul-
tilaterale e science di-
plomacy. 1 Mare Nostrum, pur a fronte
di una evidente fragilita, ha caratteri-
stiche che possono permettere di vince-
re la sfida di uno sviluppo sostenibile:
dieta salutare, cooperazione nell'inno-
vazione, conoscenze per adattarsi a cli-
mi sempre piu ostili, dialogo istituzio-
nale e multilaterale grazie anche ad im-
portanti istituzioni quali 'Unione per
il Mediterraneo, sono elementi che
possono contribuire ad affrontare le cri-
$11n COTSO.
1 Mediterraneo &
un banco di prova
per il mondo. Le crisi
che stiamo affrontan-
do, a partire da quella
alimentare, richiedo-
nouno sforzo congiun-
to e cooperativo. Af-
frontarle positivamen-
tein questa regione sa-
rebbe di aiuto anche
per lo sforzo globale in
atto verso un mondo
piu giusto e prospero,
in linea con YAgenda
2030 ONU. Proprioin
2030 ONU. Proprioin
un tempo in cui la cooperazione & fragi-
le, e per questo ancor piti urgente, i dia-
loghi ministeriali promossi dall'Ttalia e
il partenariato PRIMA sono per il Medi-
terraneo utili strumenti di collaborazio-
ne e un messaggio concreto di speran-
za.
*presidente Fondazione PRIMA,
Barcellona, presidente Santa
Chiara-UniversitadiSiena
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